
Solution Selling for B to B

วนัศกุรท์ ี ่21 ตลุาคม 2565 
ณ โรงแรมโกลด ์ออรคิ์ด กรุงเทพฯ (ถนนวิภาวดฯี-สุทธิสาร)

หลกัสตูร 1 วนั

ทา่นละ 3,900 บาท ยังไมร่วมภาษีมลูคา่เพิม่ 7 %
เฉพาะนติบิคุคลสามารถหกัภาษี ณ ทีจ่า่ย 3% ได ้
ราคานีร้วมเอกสาร อาหารวา่งและอาหารกลางวันตลอดหลกัสตูร

***สามารถหกัคา่ใชจ้า่ยทางภาษไีด ้200% ของคา่ใชจ้า่ย
จรงิ ตามพระราชกฤษฎกีาฉบบัที ่437 ใช ้19 ตุลาคม พ.ศ.
2548 เป็นตน้ไป

ในโลกของการแขง่ขนัทีร่นุแรงเชน่นี ้ลกูคา้ของแตล่ะธรุกจิมคีวาม
ตอ้งการทีเ่ฉพาะเจาะจงแตกตา่งกนัออกไป พนักงานตอ้งมทัีกษะ
ในการเขา้ใจลกัษณะธรุกจิและความตอ้งการของลกูคา้ จนสามารถ
เสนอแนะ และ ใหข้อ้มลูทีเ่ป็นประโยชนก์บัลกูคา้ จนลกูคา้รูส้กึวา่ 
เราไมไ่ดข้ายหรอืใหบ้รกิารอยา่งขอใหเ้สร็จไปท ีแตเ่ราเป็น ที่
ปรกึษา หรอื เป็นคูแ่ทท้างธรุกจิ (Business Partners) ผลที่
เกดิขึน้คอื ลกูคา้จะไวเ้นือ้เชือ่ใจ มั่นใจ รูส้กึสมัผัสไดถ้งึบรกิารที่
แตกตา่งจากคูแ่ขง่ จนไมก่ลา้จะหนไีปไหน

หลกัสตูรนีจ้งึไดพั้ฒนาขึน้มาเพือ่ตอบสนองให ้พนักงานขาย 
พนักงานใหบ้รกิาร หวัหนา้พนักงานขาย และหวัหนา้ทมีบรกิาร ได ้
เรยีนรู ้เทคนคิและประสบการณ์จรงิ ใน การขายและใหบ้รกิาร
อยา่งทีป่รกึษากบัลกูคา้ ตัง้แตก่ารเขา้ใจลกัษณะธรุกจิ และ ความ
ตอ้งการของลกูคา้ เขา้ใจลกัษณะการขายและการใหบ้รกิารอยา่ง
ทีป่รกึษา การทํา Workshop การขายและใหบ้รกิารอยา่งทีป่รกึษา 
เมือ่จบการอบรมผูเ้ขา้สมัมนาจะสามารถประยกุตแ์ละตอ่ยอด
ความรูใ้นเรือ่งนี ้ไดด้ว้ยดว้ยตนเอง

หลกัการและเหตผุล หวัขอ้การบรรยายและ Workshop เวลา 09:00 น.-16:00 น.

1.ความหมายและความสําคญัของการขายและใหบ้รกิารอยา่งที่
ปรกึษา
2.เขา้ใจลกัษณะธรุกจิของลกูคา้
3.วเิคราะหส์ถานการณ์ ความตอ้งการของลกูคา้ทีจ่ะใหคํ้าปรกึษา
4.คณุภาพทีล่กูคา้ตอ้งการจากการขายและการใหบ้รกิารอยา่งที่
ปรกึษา
5.กจิกรรม Workshop: การขายและการใหบ้รกิารอยา่งทีป่รกึษา 1
6.ขัน้ตอนการขายและการใหบ้รกิารอยา่งทีป่รกึษา
• การเสาะหาลกูคา้เพือ่การขาย
• การเตรยีมตวัของพนักงานขาย
• การนัดหมายลกูคา้
• การเปิดการขาย
• การวเิคราะหโ์อกาสการขาย
• การนําเสนอผลติภัณฑ์
• การตอบคําถามและขอ้โตแ้ยง้
• การเจรจาตอ่รอง
• การปิดการขาย
• การตดิตามผลและบรกิารหลงัการขาย
7.มติขิองคําปรกึษาทีจํ่าเป็นแกล่กูคา้
8.สดุยอดเทคนคิการโนม้นา้วลกูคา้ดว้ยคําปรกึษา
9.มติขิองการตดัสนิใจในมมุมองของลกูคา้
10. ปัจจัยทีม่ผีลตอ่ความสําเร็จของการใหคํ้าปรกึษา 
11. กจิกรรม Workshop: การขายและการใหบ้รกิารอยา่งทีป่รกึษา 2
12. ประโยชนข์องคําปรกึษาในมมุผูซ้ ือ้และผูข้าย
13. สรปุ คําถามและคําตอบ

เนือ้หาหลกัสตูร 

คา่ลงทะเบยีน
อาจารยส์พุจน ์กฤษฎาธาร

 อดตี Business Unit Manager ฝ่ายขายและฝ่ายการตลาด

 บรษัิท แอบ๊บอต ลาบอแรตอรสี จํากดั จากสหรัฐอเมรกิา  

 Senior Manager ฝ่ายขายและบรกิาร บรษัิท เทเลคอมเอเชยี คอร์
ปอเรชัน่ จํากดั (มหาชน)

 และ  ฝ่ายขายและฝ่ายการตลาด บรษัิท เบอรงิเกอร ์อนิเกลไฮม์ (ไทย)
จํากดั จากเยอรมนี

วทิยากร
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สอบถามขอ้มลูเพิม่เตมิ

โทรศพัท ์085-938-6299, 082-4235915

ลงทะเบยีนสํารองทีน่ ัง่
กรอกแบบฟอรม์ สง่มายัง 
 อเีมล์ brainassetsale1@gmail.com

วธิกีารชําระเงนิ

 โอนเงนิเขา้บญัชอีอมทรัพย ์ธนาคารกรงุเทพ สาขา้นแพว้
 เลขทีบ่ญัชี 287-0-26170-4               
 เชค็ขดีครอ่มสัง่จา่ยบรษัิท เบรนแอสเสท เซฟตี ้เทรนนิง่ จํากดั 

กรณีหกัภาษ ีณ ทีจ่า่ย
บรษัิท เบรนแอสเสท เซฟตี ้เทรนนิง่ จํากดั (สํานักงานใหญ)่
99/63 ซอยพทุธบชาู 36 แยก 1 แขวงบางมด เขตทง่คุร ุกรงุเทพฯ
10140
เลขประจําตวัผูเ้สยีภาษ:ี 0105563158712

การแจง้ยกเลกิ: ผูส้มัครสามารถทีจ่ะยกเลกิการเขา้อบรมได ้ ใน
กรณีทีท่า่นยกเลกิกอ่นวันงาน 15 วัน บรษัิทฯ จะหกัคา่ธรุการ รอ้ย
ละ 10 ของคา่สมัคร และในกรณีทีท่า่นยกเลกิกอ่นวันงาน 7 วัน 
บรษัิทฯ จะคนืเงนิรอ้ยละ 50 ของคา่สมัคร นอกเหนอืจากนีแ้ลว้ 
บรษัิทฯ จะไมค่นืเงนิใดๆ ทัง้ส ิน้

หมายเหต ุเมือ่ชําระคา่สมัมนาเรยีบรอ้ยแลว้โปรดสง่ใบPay-in เพือ่
เป็นหลกัฐานการยนืยัน

แบบฟอรม์การลงทะเบยีน
เพือ่ใหเ้กดิประโยชนส์งูสดุและความสะดวกแกผู่เ้ขา้สมัมนา กรณุากรอกรายละเอยีดใหค้รบทกุชอ่ง

ชือ่บรษัิท _________________________________________ ประเภทธรุกจิ_______________________________________
สํานักงานใหญ ่     สาขาที่ __________________ เลขประจําตวัผูเ้สยีภาษี _______________________________________  

ทีอ่ยู ่______________________________________________________________________________________________
ผูป้ระสานงาน_______________________________________โทรศพัท_์________________ตอ่_______________________
อเีมล(์โปรดระบ)ุ_____________________________________โทรสาร___________________________________________

1.ชือ่-นามสกลุ______________________________________ตําแหน่ง___________________________________________
อเีมล(์โปรดระบ)ุ__________________________________________มอืถอื (โปรดระบ)ุ_______________________________

2.ชือ่-นามสกลุ______________________________________ตําแหน่ง___________________________________________
อเีมล(์โปรดระบ)ุ__________________________________________มอืถอื (โปรดระบ)ุ_______________________________

3.ชือ่-นามสกลุ______________________________________ตําแหน่ง___________________________________________
อเีมล(์โปรดระบ)ุ__________________________________________มอืถอื (โปรดระบ)ุ_______________________________

จํานวนผูเ้ขา้สมัมนา อตัราคา่สมัมนา ภาษมีลูคา่เพิม่ 7% หกั ณ ทีจ่า่ย 3% สทุธิ

1 ทา่น 3,900.00 273.00 117.00 4,056.00

1 ทา่น 3,500.00 245.00 105.00 3,640.00

สมคัรกอ่นวนัที ่ 18 ตลุาคม 2565 เหลอืเพยีง! 
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